
Ein „W“ macht Verkäufer richtig erfolgreich!
Ihre persönliche Checkliste – für Ihren erfolgreichen Verkaufsprozess
Zur Vorbereitung auf Ihr nächstes, erfolgreiches Verkaufsgespräch, beantworten Sie nachfolgende Fragen, 
in Ihrer persönlichen Checkliste. Sie können die Checkliste direkt an Ihrem System ausfüllen, abspeichern 
und anpassen, oder Sie drucken Ihre Checkliste zum Ausfüllen aus. 

TIPP: Verwenden Sie regelmäßig Ihre persönliche Checkliste und nehmen Sie Ihre Fragen zum Kunden mit. 

Denken Sie daran, positive Veränderungen brauchen Zeit und Übung.

Wir wünschen Ihnen viel Verkaufs-Erfolg.

VERKAUFSPHASE WAS? WIE? WANN?...

VORBEREITUNGSPHASE

KONTAKTPHASE

BEDARFSANALYSE

PRÄSENTATION

© 2020 Finderlohn® Personalentwicklung GmbH & Co. KG



Finderlohn Verkaufstrainings und Vertriebs- 
Entwicklungsprogramme sind vom deutschen Institut  
für Nachhaltigkeit und Ökonomie zertifiziert.
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		 Schützenstraße 28 • 73110 Hattenhofen
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VERKAUFSPHASE WAS? WIE? WANN?...

VERHANDLUNG /  
EINWANDBEHANDLUNG

ABSCHLUSS /  
VERABSCHIEDUNG

NACHBEREITUNG

SONSTIGES
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